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Prima Neta Emitida alcanza $1.283 millones en el
primer semestre de 2026.

Siniestros crecen por debajo de las primas y la
eficiencia técnica se mantiene en el semestre.

Resultado técnico alcanza $127,6 millones en el primer
semestre, con un desempeño superior al de 2025.

Siniestralidad baja a 36% en junio, señal de
estabilización técnica del sector.

Índice de comisiones en nivel elevado y cesión de
riesgo se modera frente a 2025.

Activos del sector alcanzan $2.863 millones al
término del primer semestre.

Morosidad cae a 15,69% en junio, el nivel más
bajo del período analizado.

Rentabilidad del sector muestra un desempeño
superior al de los últimos tres años.
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Voz CAMSEG
Las cifras del período enero-junio de 2026, correspondientes al cierre del primer
semestre, revelan un sector asegurador que crece y presenta una evolución
favorable en varios de sus principales indicadores técnicos y financieros. Prima
récord, morosidad en mínimos y liquidez estable no son datos aislados sino
señales de una evolución favorable del mercado en un entorno complejo.

Como gremio, CAMSEG lee estas cifras con optimismo, pero también con
responsabilidad. El segundo semestre trae consigo variables que pondrán a
prueba esa solidez, desde un entorno climático incierto hasta una moderación en
la cesión al reaseguro que conviene seguir de cerca. Nuestra labor es acompañar
al mercado con análisis oportunos, información confiable y una visión estratégica
que permita convertir esos desafíos en oportunidades de fortalecimiento para
todo el ecosistema asegurador ecuatoriano.
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La información presentada en este reporte, incluyendo los datos por empresa,
proviene de fuentes públicas oficiales de la Superintendencia de Compañías,
Valores y Seguros. Su contenido tiene fines exclusivamente informativos y de

análisis sectorial, y no constituye asesoría financiera, legal ni actuarial, ni
representa una evaluación de desempeño por parte de CAMSEG.



Insight 
CAMSEG:

Visión General
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PRIMAS NETAS EMITIDAS

$1283 MM ↑6%
SINIESTROS PAGADOS

$466 MM
RESULTADO TÉCNICO

$127 MM ↑10%

Prima Neta Emitida alcanza $1.283
millones en el primer semestre de 2026

Todo Riesgo Petrolero escala al cuarto lugar con $64,6 millones, reflejando
una mayor relevancia del segmento corporativo dentro de la composición de
primas del mercado.

Los datos reflejan un avance del 5,9% frente a 2025, con Vida Colectiva y
Vehículos explicando el 50% del total, lo que sugiere una estructura de
crecimiento todavía concentrada en pocos segmentos.

La participación de las tres primeras empresas alcanza el 35% de la prima
total, una dinámica que merece seguimiento en términos de diversificación
del mercado.

PRIMAS NETAS EMITIDAS POR EMPRESA

↑1,8%
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Siniestros crecen por debajo de las primas y la
eficiencia técnica se mantiene en el semestre

Con un crecimiento de apenas 1,8% frente a 2025 mientras las primas
avanzan a mayor ritmo, la brecha entre ambos indicadores sugiere que el
sector mantiene su eficiencia técnica en el período.

Ramos como Aviación y Asistencia Médica registran siniestralidades del 88% y
73%, respectivamente, niveles que merecen especial seguimiento durante el
segundo semestre.

El comportamiento de estos ramos merece especial seguimiento de cara
al segundo semestre, considerando que cualquier variación en su
siniestralidad podría incidir en el resultado técnico del mercado.

PRIMA NETA EMITIDA Vs SINIESTRO PAGADO
(Millones de USD)
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Resultado técnico alcanza $127,6 millones en el primer
semestre, con un desempeño superior al de 2025

Con $127,6 millones en el primer semestre, un 10% por encima de 2025, la evolución
favorable coincide con primas creciendo a mayor ritmo que los siniestros y un mayor nivel
de retención de riesgo.

Los indicadores sugieren que será
importante monitorear la evolución de

los ramos que hoy sostienen ese
desempeño de cara al segundo semestre.

Que Vida Colectiva concentre el 43% del resultado mientras Asistencia Médica e Incendio
registran valores negativos indica una rentabilidad técnica desigual, donde pocos ramos
sostienen el resultado del mercado.

TOP 10 RESULTADO TÉCNICO POR EMPRESA
(Millones de USD)



Insight 
CAMSEG:

En un mercado donde la
siniestralidad promedio mejora

pero la dispersión entre empresas
se mantiene, los segmentos con
mayor presión técnica merecen
especial seguimiento durante el

segundo semestre

Riesgo del Sector
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ÍNDICE - SINIESTRALIDAD

36% ↓4%
ÍNDICE - CESIÓN DE RIESGO

34,2% ↓4%
ÍNDICE - COMISIONES

21,5% ↑6%

Siniestralidad baja a 36% en junio, señal
de estabilización técnica del sector

El índice retrocede a 36% en junio de 2026, mejorando frente al 37,7% de
2025, una evolución favorable que contribuye al desempeño técnico
observado durante el semestre.

Los niveles entre empresas van desde el 93% hasta por debajo del 25%, lo que
confirma que el promedio oculta realidades técnicas muy distintas dentro del
mismo mercado.

PRINCIPALES EMPRESAS CON MAYORES ÍNDICE DE SINIESTRALIDAD
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Índice de comisiones en nivel elevado y
cesión de riesgo se modera frente a 2025

La cesión de riesgo se ubica en 34,2% en junio de 2026, una reducción del 4%
frente al año anterior, impulsada principalmente por ramos de alta exposición que
transfieren riesgo de forma estructural.

Con 21,5%, el índice de comisiones duplica los niveles previos a 2024, una
evolución que resulta relevante monitorear en relación con el margen técnico del
sector.

Que la moderación en la cesión y el avance en comisiones ocurran
simultáneamente es una variable que los indicadores señalan como relevante

para el análisis del desempeño técnico en la segunda mitad del año.

Comisiones Pagadas Vs Comisiones Recibidas
(Millones de USD)



Insight 
CAMSEG:

Salud Financiera
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ACTIVO

$2.863 MM ↑6%
PASIVO

$2.105 MM ↑7%
UTILIDAD

$83 MM ↑13%

Activos del sector alcanzan $2.863
millones al término del primer semestre

COMPOSICIÓN DEL ACTIVO POR EMPRESAS ASEGURADORAS

Los activos llegan a $2.863 millones, un avance del 6,1% frente a 2025,
acompañados de una utilidad de $83 millones que refleja un fortalecimiento en la
generación de valor respecto del año anterior.

Con pasivos de $2.105 millones y patrimonio estable en $677 millones, el pasivo
crece a un ritmo mayor que el patrimonio, dinámica que conviene observar
durante el segundo semestre.

La distribución concentrada de la generación de valor es una
variable relevante para evaluar la resiliencia del sector ante

variaciones en el desempeño de los principales actores.



Insight 
CAMSEG:
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ÍNDICE - LIQUIDEZ

1,22 = 0%
ÍNDICE - MOROSIDAD TOTAL

15,7% ↓10%
ÍNDICE - COMBINADO

83,9% ↓0,9%

Morosidad cae a 15,69% en junio, el nivel más
bajo del período analizado

El índice combinado muestra un retroceso favorable a 83,97% frente al 84,77% de 2025,
mientras la liquidez se mantiene mayoritariamente por encima de 1, señales que
apuntan a un sector operativamente eficiente al término del semestre.

La morosidad desciende a 15,69%, con una evolución favorable frente al 17,41% de
2025. Que la morosidad disminuya mientras el mercado crece constituye una evolución
favorable en la calidad de la cartera del sector.

Los niveles entre empresas van del 2% al 80%, lo que indica que el avance del promedio
no es homogéneo y que detrás del dato agregado coexisten realidades muy distintas.

Los tres indicadores apuntan en la
misma dirección y el sector llega a la

segunda mitad del año con un
fortalecimiento financiero respecto del

año anterior.

ÍNDICE DE MOROSIDAD TOTAL DE LAS EMPRESAS ASEGURADORAS



Insight 
CAMSEG:

ROE

Latina Seguros 408%

Chubb Seguros 59%

Hispana De Seguros 41%

Equisuiza 39%

Sweaden 32%

Pichincha 30%

AIG Metropolitana 25%

BMI 23%

PAN American Life 21%

Seguros Atlántida  17%

ROA

Latina Seguros 59%

Chubb Seguros 16%

Pichincha 10%

Sweaden 9%

BMI 8%

AMA America 7%

Seguros Atlántida 7%

AIG Metropolitana 7%

Coface  6%

Colon 6%

11

RENTABILIDAD OPERATIVA

6,5%↑6,4%
ROA

5,9%
ROE

23,2%

EMPRESAS ASEGURADORAS CON MAYOR ROE Y ROA 

Rentabilidad del sector muestra un desempeño
superior al de los últimos tres años

Los niveles de ROE presentan una dispersión significativa entre compañías, lo que
evidencia que la rentabilidad no se distribuye de manera uniforme dentro del
mercado.

El ROE llega a 23,27% y la rentabilidad operativa a 6,5% al término del primer
semestre, con un avance respecto de los registros de 2025 y consolidando una
evolución favorable en tres años.

Que el ROE supere el 23% mientras el índice de comisiones se ubica en niveles elevados
hace relevante monitorear las fuentes que sostienen la rentabilidad actual y su

comportamiento en el mediano plazo.

↑5% ↑7%



On the Radar

Ecuador lanza seguro agrícola subvencionado ante El Niño

El Ministerio de Agricultura implementará Agroprotege,
programa de seguro agrícola que opera entre 2026 y 2029 con
una inversión de $24,5 millones para cubrir 500.000 hectáreas.
El Estado subsidiará entre el 60% y 80% de la prima,
beneficiando a productores de arroz, maíz, cacao y musáceas en
Manabí, Guayas, Los Ríos y El Oro. Este programa representa
una oportunidad concreta de ampliar la penetración del
ramo agrícola, que hoy apenas alcanza entre el 3% y 5% de
los productores ecuatorianos.
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Ecuador estrena el seguro paramétrico agrícola

Ecuador aplica desde inicios de 2026 el seguro agrícola
paramétrico, un modelo que indemniza según condiciones
climáticas medidas por datos satelitales, sin inspección física en
campo. El piloto, financiado por Alemania con 2,2 millones de
euros, registró 2.511 agricultores en su primer ciclo y prepara
una segunda fase para cubrir sequías desde agosto. Su
normalización abriría al sector privado una oportunidad
concreta de innovación en un ramo históricamente
rezagado.

El rol del bróker crece junto al mercado asegurador

El crecimiento del mercado asegurador ha impulsado a los
brókers como intermediarios especializados, con mayor
demanda de asesoría técnica y personalizada por parte de
clientes y empresas. Las alianzas entre aseguradoras, entidades
financieras y brókers han ampliado el acceso a productos de
protección en distintos segmentos del mercado. Para el sector,
este fortalecimiento del canal intermediario representa una
vía eficiente para profundizar la penetración del seguro en
un mercado con amplio potencial de crecimiento.



Conclusiones
Situación actual del sector
Al cierre del primer semestre de 2026, el mercado registra $1.283 millones en prima
neta emitida, la cifra más alta del período analizado, junto con el menor nivel de
morosidad del mismo período y un crecimiento de los siniestros inferior al de las
primas. El sector presenta una evolución favorable frente a 2025, aunque mantiene
una estructura de concentración que merece seguimiento

Principales riesgos
La concentración del resultado en determinados ramos, junto con la evolución de
las comisiones y de la cesión al reaseguro, constituye un conjunto de variables que
convendrá monitorear durante el segundo semestre.

Principales oportunidades
El ramo agrícola con penetración del 3% al 5% y la consolidación de los brókers
abren espacios concretos de crecimiento. La llegada del seguro paramétrico marca
el inicio de una transformación que podría ampliar significativamente la base
asegurada del país.
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